
Caso de éxito
PIM

ARGENTA
CERÁMICA

Porcelánico y Azulejos

Empresa

Argenta cerámica

https://
www.argentaceramica.com/

Sector

Azulejero

Solución

PIM

Localización

Vila-Real | Castellón (España)

Desarrollar productos cerámicos de confianza,
que transmitan emoción y afecto a los espacios y
los doten de calidad, funcionalidad y estética.

En 1999, Argenta Cerámica comenzó una aventura empresarial, joven,
dinámica y con ilusión por desarrollar un concepto en cerámica
distinto y próximo a las personas.

Desde entonces, han ido poco a poco desarrollando su propia
identidad, posicionándose a nivel mundial en uno de los lugares
prioritarios del escenario cerámico actual.

Con el concepto #Friendlytile nació un proyecto de largo recorrido,
donde quieren compartir ideas y estar más cerca de ti. Hablar de
cerámica trabajando desde las personas y hacia las personas, en un
momento donde los valores de marca se humanizan para dar paso a
una comunicación más directa, viva y real.



¡Otro caso de éxito de
PIM!
¿Por qué Inforges?

Somos una consultora española con presencia nacional, especializada en 
Tecnología, Consultoría de negocio, Gestión del Talento, Innovación, 
Transformación Digital, Marketing y Comunicación. Transformamos 
organizaciones, tanto del sector público como privado, haciendo que 
evolucionen y sean más eficientes, rentables e inteligentes, contribuyendo 
además a construir un mundo respetuoso con la sociedad y el entorno. 
Aportamos nuestra experiencia en consultoría, estrategia y soluciones de 
negocio, proyectando a las empresas hacia un futuro interconectado, 
responsable y sostenible.

www.inforges.es | 900 350 011

Solución principal

La empresa necesitaba dotar a su red de
distribución de fuerza para utilizar en las acciones
de venta. Realizamos la integración del catálogo de
producto con el PIM de Sales Layer y la generación
dinámica de las fichas técnicas y catálogos
personalizados.

Por último, creamos una herramienta de
generación de presupuestos para el equipo
comercial como mejora en labores de gestión.

Beneficios clave

La gran rapidez y flexibilidad en la realización
de procesos permite que los empleados se
dediquen a actividades de valor.

Para el equipo comercial esta iniciativa les
permite dar un mejor servicio a sus clientes,
fidelizarlos además de dedicar menos tiempo
a las labores administrativas en la gestión de
pedidos.

La solución de Inforges

Integración del catálogo de producto 
cerámico con el PIM de Sales Layer.

Generación dinámica de las fichas 
técnicas y catálogos personalizados.

Generación de presupuestos para el 
equipo comercial.

DAM integrado en la web.




