
Antes: Retos y Oportunidades 
• La gestión dependía de dos programas no conectados entre sí: facturación y contabilidad.
• Los procesos eran lentos y el crecimiento de la empresa hizo necesario un sistema que integrara toda

la gestión del negocio.

¿Por qué SAP? ¿Por qué Inforges?
• SAP Business One se adapta al crecimiento de la empresa y puede complementarse modularmente

cuando es necesario.
• Inforges cuenta con unas buenas referencias que decidieron su elección y se ha mostrado como un

partner comprometido con el proyecto y con la empresa.

Después: Beneficios
• Trazabilidad total de los lotes de producto, con seguimiento desde la entrada de la materia prima hasta

la salida del producto final.
• El control exhaustivo del stock permite saber, en cualquier momento, qué cantidad almacenada hay de

cada lote de producto, cuanto se ha vendido y a qué cliente se ha entregado,
• El sistema se adapta perfectamente al crecimiento de la organización.
• La facturación se realiza más ágilmente.
• Integración del sistema de fabricación.

Natuaromatic registra un crecimiento exponencial de doble dígito en
ventas con SAP Business One

“SAP Business One se adapta a nuestro ritmo de 
trabajo perfectamente y nos dota de un entorno 
integral controlado que ofrece seguridad para el 
crecimiento de la empresa.”
José Ángel Martínez, COO, Laboratorios Natuaromatic.

Laboratorios
Natuaromatic
Las Torres de Cotillas, 
Murcia
www.laboratoriosnatua
romatic.com/

Industria
Productos de 
consumo

Empleados
50

Facturación
6 M€

Productos y Servicios
Fabricación, diseño y 
desarrollo de productos de 
perfumería, cosmética y 
ambientación

Solución SAP
SAP Business One

+ Ventas
El mejor control de la 
productividad ha favorecido 
el aumento en las ventas 

- Errores
El Sistema ha eliminado los 
errores en los datos
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Featured Partner

Ver el video
https://bit.ly/30f5fBt

Laboratorios Natuaromatic diseña, desarrolla y fabrica productos de perfumería, cosmética y ambientación 
para sus propias marcas y marcas de terceros. Cuenta con 3.000 clientes y opera en 13 países de Europa, 
África y Latinoamérica. Antes de implantar SAP Business One contaba con dos programas: facturación y 
contabilidad, pero el crecimiento de su negocio hizo necesario un sistema que integrara sus operaciones. 
Para ello, implantó SAP Business One, contando con Inforges como partner en el proyecto. 




