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En Espana, somos el primer distribuidor del
mercado de la obra publica que ofrece una
solucion de comercio electronico a sus
clientes, adaptada a sus necesidades y
organizacion. Las funcionalidades de la
pdgina permitirdn a nuestros clientes y a
nuestros equipos comerciales ahorrar tiempo
facilitando los tramites administrativos
(realizacion de pedidos, acceso a precios,
fichas técnicas, facturas, etc.). Los clientes
tendrdn acceso a toda la informacion Util,
como los niveles de stock en el punto de
venta, en tiempo real.
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La Empresa

Lider francés en la distribucién multicanal de mate-
riales y soluciones para redes e infraestructuras con
mdas mds de 400 puntos de venta, mds de 550
comerciales, 2.500 empleados y mds de 100.000
clientes en Francia y en Espafia.

Solucién principal

Portal B2B que, complementado con puntos de venta y
equipo de ventas, ofrece al mercado nacional de
empresas y profesionales de la obra publica una
propuesta integral de productos con servicio Click &
Collect y entrega en obra.

Desarrollo 'y soporte de mejora evolutiva del
eCommerce con arquitectura tecnoldgica compuesta
por Adobe Commerce sincronizado con PIM Sales Layer
y ERP Gestlt.

Beneficios clave

La nueva solucion permite:

- Inmediatez y ahorro de tiempo y errores en realizacion
de pedidos

- Consulta de productos, precios por cliente y zonaq,
stock en tiempo real del punto de venta elegido, fichas
técnicas, facturas, estado de las entregas, etc.

- Personalizacién y comodidad elisiendo punto de reco-
gida o entrega.

- Compromiso de entrega. Click and Collect y entrega
en obra. Desde el ordenador o smartphone, se puede
realizar un pedido online y recogerlo al dia siguiente
en el punto de venta de que se elija.

En definitiva, beneficios para los clientes y los equipos
comerciales.




