
Caso de éxito
Tienda online B2C

VICENTE
GANDÍA

Vinos con denominación de origen

Empresa

Vicente Gandía Pla, S.A.
https://
www.vicentegandia.es

Sector

Vinícola

Solución

Tienda online B2C

Localización

Chiva | Valencia (España)

Desde 1885 elaborando gran variedad de vinos de
alta calidad.
Somos la mayor bodega de la Comunidad
Valenciana.

Somos una bodega centenaria, viticultores desde 1885 y con carácter
mediterráneo. En los inicios nos dedicábamos exclusivamente a la
elaboración y comercialización/distribución de nuestros vinos, por
aquel entonces ya tenían algo especial.

Debido al carácter innovador que siempre ha caracterizado a nuestra
bodega y después de muchos años de experiencia en el sector
exportando vinos, quisimos dar un paso más allá y en 1971 fuimos la
primera bodega valenciana que comercializó vino embotellado con
nuestra marca Castillo de Liria, que casi cincuenta años después,
todavía sigue siendo una de nuestras marcas icónicas.

La bodega está actualmente dirigida por la 4º generación de la familia
Gandía. Permanecemos fieles a nuestros valores fundacionales y
contribuimos al progreso y el bienestar de la sociedad apostando por
la calidad e innovación, sin olvidar nuestra tradición vinícola de la que
somos herederos.



¡Otro caso de éxito de
Tienda Online B2C!
¿Por qué Inforges?

Somos una consultora española con presencia nacional, especializada 
en Tecnología, Consultoría de negocio, Gestión del Talento, Innovación, 
Transformación Digital, Marketing y Comunicación. Transformamos 
organizaciones, tanto del sector público como privado, haciendo que 
evolucionen y sean más eficientes, rentables e inteligentes, 
contribuyendo además a construir un mundo respetuoso con la sociedad 
y el entorno. Aportamos nuestra experiencia en consultoría, estrategia y 
soluciones de negocio, proyectando a las empresas hacia un futuro 
interconectado, responsable y sostenible.

www.inforges.es | 900 350 011

Solución principal

Desarrollo de tienda online donde el consumidor
final puede elegir entre una amplia variedad de
vinos, cavas y espumosos, facilitando la búsqueda
de productos a través de las diferentes categorías
y variedades.

La ficha de producto personalizada según las
especificaciones del cliente, permite al usuario final
acceder a una amplia información sobre las
características principales del producto
(denominación de origen, temperatura, añada,
conservación, variedad y volumen de alcohol) así
como a una breve descripción del mismo.

Beneficios clave

Proceso de sincronización automático de
productos, precios y pedidos.

Optimización de tareas administrativas.

Obtención de datos estadísticos.

La solución de Inforges

Desarrollo de la tienda online creada
con WooCommerce e integrada con el
ERP de la empresa.

Personalización de la ficha del producto
según las necesidades específicas del
cliente.




